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IL MAGGIORE PLAYER 
INDIPENDENTE NEL DIGITAL 

MARKETING IN ITALIA

HA IL VANTAGGIO DI ESSERE FIRST MOVER A 
LIVELLO EUROPEO NEL MOBILE PROFILING, OFFRE 

AI PROPRI CLIENTI UN’OFFERTA INTEGRATA
FORTE DI: DATA MANAGEMENT, DIVERSI 

PRODOTTI DI ADVERTISING, SOLUZIONI ADV 
MIRATE SU SETTORI VERTICALI

COMPARATORI 
VERTICALI

LEADER IN ITALIA 
NEI SERVIZI DI 

MOBILE 
ADVERTISING

PIANIFICAZIONE MEDIA 
STRATEGICA CON UN 
APPROCCIO LEGATO 
ALLA PERFORMANCE

FIRST MOVER A 
LIVELLO EUROPEO SUL 
MERCATO DEL MOBILE 

DATA PROFILING
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+ 5,6% il tasso di crescita del mercato automobilistico europeo nel 2014

+5% yoy la stima di crescita del settore nel 2015 (*)

circa 600 milioni di Euro gli investimenti advertising dei brand automotive nel 

2014 , di cui circa il 30% sull’online (**)

Il settore dell’automotive attraversa un’evoluzione nella struttura 

distributiva: sempre più case automobilistiche si avvalgono di piattaforme online per la 

distribuzione delle auto. 

*Fonte: ACEA
**(Fonte: Articolo di Paolo Pozzi ripreso da Linkiesta)
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Il Gruppo DigiTouch presenta la sua 

soluzione performance per 

l’automotive: Auto&Plus

(www.autoandplus.com), nuovo 

portale online che offre ai visitatori la 

possibilità di trovare l’auto più adatta 

alle loro esigenze.

http://www.autoandplus.com/
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Auto&Plus consente di accedere 

ad una vetrina di auto di tutte 

le case automobilistiche sul 

mercato, suddivise per Brand 

e per modello. 

Il portale è accessibile anche da 

mobile.

Screenshot dell’homepage del portale.
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Ogni modello di auto ha una 

scheda tecnica di dettaglio, 

dalla casa automobilistica.

Screenshot dal sito.

Ciascuna scheda tecnica prevede un 

form, che consente di:

• richiedere un preventivo 

• prenotare un test drive
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Il servizio offre i vantaggi della win-win solution:

• l’utente stabilisce un contatto rapido, diretto e gratuito con il Brand

• il Brand automotive, raccoglie contatti di persone interessate (lead

prospect), pagando solo per i contatti spontaneamente generati dal portale.
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PURE PERFORMANCE

Lead generation

Biz model: CPL

Auto&Plus consente di 

raccogliere le anagrafiche di 

utenti interessati ad essere 

ricontattati (lead) per avere un 

preventivo o prenotare un test 

drive.

Screenshot del modulo di richiesta contatto.



9Screenshot del sito

PURE BRANDING

Brand Awareness

Biz model: CPM

Auto&Plus offrirà presto ai 

brand l’opportunità di essere 

presenti con formati display 

ad alto impatto visivo, 

(banner e skin) ed article

marketing in formati native,

nella sezione di news che 

stiamo implementando. 



10

Il portale Auto&Plus attualmente rappresenta:

UNA CERTEZZA PER IL BRAND
che ha la possibilità di proporre i propri

modelli di auto ad utenti realmente

interessati, ottenendo anagrafiche grazie alla

lead generation.

Ha una vetrina di continua presenza su un

comparatore i settore.

che ha la possibilità di scegliere liberamente tra

diversi modelli di auto, e che lascia consapevolmente

i suoi dati per un test drive o un preventivo.

UNA SICUREZZA PER L’UTENTE



hello@digitouch.it

02 89295-100

www.gruppodigitouch.it
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